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1. ЦЕЛЬ (ЦЕЛИ) ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

1.1 сформировать у обучающихся представление об особенностях коммерческого менеджмента в агропромышленном

комплексе, сферах его применения

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОПОП

Цикл (раздел) ОПОП: Б1.В.ДВ.04

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося:

2.1.1 обучающийся должен обладать знаниями, умениями, навыками не ниже 1 уровня (низкого), которые были

приобретены при изучении следующих дисциплин: Маркетинг

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как

предшествующее:

2.2.1 Государственная итоговая аттестация

3. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

(МОДУЛЯ)

Способен осуществлять анализ, обоснование и выбор решений на основе разработанных для них целевых

показателей с учетом действующих ограничений

ПК-5

ПК-5.1 Выполняет сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях деятельности организации,

оценку ресурсов и ограничений для формирования возможных решений

ПК-5.2 Осуществляет формирование возможных решений на основе разработанных для них целевых показателей

ПК-5.3 Проводит обоснование выбора решений на основе разработанных для них целевых показателей с учетом

действующих ограничений

В результате освоения дисциплины обучающийся должен

3.1 Знать:

3.1.1 последовательность сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

3.2 Уметь:

3.2.1 выполнять сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой деятельности,

обосновывать организационно-управленческие решения в сфере коммерческого менеджмента

3.3 Иметь навыки и (или) опыт деятельности (Владеть):

3.3.1 навыками сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

Наименование разделов и тем /вид

занятия/

ЛитератураЧасов Компетенции

(индикаторы)

Семестр /

Курс

Код

занятия

Инте

ракт.

Примечание

4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Раздел 1.

1.1 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК  /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.2 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.3 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Лек/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.4 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.5 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.6 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного

обеспечения /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.7 Организационно-экономические и

правовые основы коммерческой

деятельности /Пр/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0



стр. 5

1.8 Материально-техническое

обеспечение предприятий АПК /Пр/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 1

1.9 Комплексная оценка персонала

коммерческой службы

предприятия /Пр/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 1

1.10 Организация коммерческой

деятельности на перерабатывающих

предприятиях /Пр/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 2

1.11 Организация коммерческой

деятельности на предприятиях

агросервиса /Пр/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 2

1.12 Система сбыта сельскохозяйственной

продукции и продовольствия  /Пр/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 2

1.13 Агроэкотуризм /Пр/ Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 2

1.14 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.15 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.16 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.17 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.18 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.19 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного обеспечения /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.20 Агроэкотуризм /Ср/ Л1.2

Л1.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.21 Подготовка к лекциям и

практическим занятиям /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

12 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.22 Подготовка к текущему

контролю /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.23 Подготовка к зачету /Ср/ Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0

1.24  /Зачёт/ Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

0 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

8 0
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5. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ

Рабочая    программа   дисциплины   обеспечена    фондом   оценочных   средств  для   проведения текущего   контроля

и промежуточной аттестации. Содержание фонда оценочных средств представлено в Приложениях 1 и 2

6. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

6.1. Рекомендуемая литература

6.1.1. Основная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ1.1 И. М. Синяева, О. Н.

Жильцова, С. В.

Земляк, В. В. Синяев

Юрайт, 2019Коммерческая деятельность [Электронный ресурс]: учебник для

бакалавров

Режим доступа: https://biblio-online.ru/bcode/432143

Л1.2 Дубровин И.А. М.: Кнорус,

2015

Организация производства на предприятии торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/919558

6.1.2. Дополнительная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ2.1  под ред. Селищева

Н.В.

М.: Кнорус,

2019

1С: Управление торговлей 8.1 [Электронный ресурс]: Практическое

пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/932466

Л2.2 Парамонова Т.Н.,

Красюк И.Н.

М.: Кнорус,

2016

Конкурентоспособность предприятия розничной торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/918079

6.1.3. Методические разработки

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ3.1 Ситников Н.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2020

 Коммерческий менеджмент в АПК [Электронный ресурс]: учебно-

методическое пособие

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

Л3.2 Корпусова В.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2016

Коммерческий менеджмент [Электронный ресурс]: Учебно-методическое

пособие для самостоятельной работы обучающихся по направлению

подготовки 38.03.02 Менеджмент

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

6.2. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети "Интернет"

Э1 Административно-управленческий портал [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.aup.ru/ – Загл. с

экрана

Э2 Интернет-проект «Корпоративный менеджмент» [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.cfin.ru/ –

Загл. с экрана

Э3 Информационный портал о менеджменте: управленческое консультирование бизнеса [Электронный ресурс]. –

Режим доступа: http://www.md-management.ru/ – Загл. с экрана

Э4 Научная электронная библиотека [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://elibrary.ru/ – Загл. с экрана

6.3.1 Перечень программного обеспечения

6.3. Перечень информационных технологий

6.3.1.1 Операционная система семейства Windows (Windows Vista Business AO NL, MS Win Prof 7  AO NL, Win Prof 7

AOL NL, Win Home Bas 7 AOL NL LGG, Win Starter 7 AO NL LGG, Win SL 8 AOL NL LGG, Win Prof 8 AOL NL,

Win Home 10 All Languages Online Product Key License)

6.3.1.2 Приложения Office (MS Office Prof Plus 2007 AO NL, MS Office Prof Plus 2010 AO NL, MS Office 2013 OL NL, MS

OfficeStd 2016 RUS OLP NL Acdmc)

6.3.1.3 Антивирусное ПО Kaspersky Endpoint Security

6.3.1.4 Free Commander 2009/02b

6.3.1.5 Google Chrome 39/0/21/71/65

6.3.1.6 Opera 26/0/1656/24

6.3.1.7 Adobe Reader XI 11/0/09

6.3.1.8 Консультант Плюс

6.3.1.9 Гарант Аэро

6.3.2 Перечень информационных справочных систем и современных профессиональных баз данных

6.3.2.1 Информационная справочная система: КонсультантПлюс
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6.3.2.2 Информационная справочная система: Гарант Аэро

6.3.2.3 Профессиональная база данных: Научная электронная библиотека elibrary.ru Режим доступа:

http://elibrary.ru/defaultx.asp

6.3.2.4 Профессиональная база данных: Электронный каталог ФГБОУ ВО Вятский ГАТУ Режим доступа

http://46.183.163.35/MarcWeb2

6.3.2.5 Профессиональная база данных: Официальный сайт Министерства  сельского хозяйства и продовольствия

Кировской области, http://www.dsx-kirov.ru/

7. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

7.1 Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по

дисциплине, представлено в Приложении 3.

8. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ОСВОЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Освоение дисциплины проводится в форме аудиторных занятий и внеаудиторной самостоятельной работы обучающихся.

При проведении аудиторных занятий предусмотрено применение следующих инновационных форм учебных занятий,

развивающих у обучающихся навыки командной работы, межличностной коммуникации, принятия решений, лидерские

качества: обсуждение и разрешение проблем, метод кейсов, разбор конкретных ситуаций.

Количество часов занятий в интерактивных формах определено учебным планом.

Практическая подготовка при реализации дисциплины организуется путем проведения практических занятий,

предусматривающих участие обучающихся в выполнении отдельных элементов работ, связанных с будущей

профессиональной деятельностью.

Внеаудиторная самостоятельная работа осуществляется в следующих формах: самостоятельное изучение теоретического

материала (тем дисциплины); подготовка к лекциям и практическим занятиям;

выполнение домашних тестовых и иных индивидуальных заданий; подготовка к мероприятиям текущего контроля;

подготовка к промежуточной аттестации.

При организации самостоятельной работы необходимо, прежде всего, обратить внимание на ключевые понятия, несущие

основную смысловую нагрузку в том или ином разделе учебной дисциплины.

1. Самостоятельное изучение тем  дисциплины

Для работы необходимо ознакомиться с учебным планом дисциплины и установить, какое количество часов отведено

учебным планом в целом на изучение дисциплины, на аудиторную работу с преподавателем  на  лекционных и

практических занятиях, а также на самостоятельную работу. С целью оптимальной самоорганизации необходимо

сопоставить эту информацию с графиком занятий и выявить наиболее затратные по времени и объему темы, чтобы заранее

определить для себя периоды объемных заданий. Целесообразно начать работу с изучения теоретического материала,

основных терминов и понятий курса и с письменных ответов на индивидуальные и тестовые задания.

2. Подготовка к лекционным и практическим занятиям

Традиционной формой аудиторных занятий являются лекции. Курс лекций даёт необходимую информацию для изучения

дисциплины. К числу основных форм аудиторных занятий относятся также практические занятия. Их проведение

предполагает осуществление определённой самостоятельной работы  обучающихся. Внеаудиторная самостоятельная

работа предполагает индивидуальное изучение основных разделов и тем курса. Изучаемый материал рекомендуется

конспектировать. Конспекты позволяют обучающемуся не только сформировать необходимый объём информации, но и

правильно её структурировать, а в дальнейшем – лучше усвоить.

Цель практических занятий заключается в закреплении теоретического материала по наиболее важным темам, в развитии у

обучающихся навыков критического мышления в данной области знания, умений работы  с учебной и научной

литературой, нормативными материалами. В ходе подготовки к практическому занятию обучающемуся следует

внимательно ознакомиться с планом, вопросами, вынесенными на обсуждение, тщательно изучить соответствующий

теоретический материал, предлагаемую учебную методическую и научную литературу. Рекомендуется обращение

обучающихся к монографиям, статьям из специальных журналов, хрестоматийным выдержкам, а  также  к  материалам

средств массовой информации по теме, что позволяет в значительной мере углубить понимание проблемы и разнообразить

процесс её обсуждения.

3. Подготовка к мероприятиям текущего контроля

В конце изучения каждой темы проводится тематическое тестирование обучающихся, которое является  средством

контроля и оценки знаний. Подготовка к тестированию заключается в повторении пройденного материала и повторном

решении заданий, которые рассматривались на аудиторных занятиях, а также в выполнении заданий для самостоятельной

работы.

4. Подготовка к промежуточной аттестации

Подготовка к зачёту является заключительным этапом изучения дисциплины и выступает средством контроля и оценки

знаний. Подготовка к зачёту предполагает изучение конспектов обучающихся, рекомендуемой литературы и других

источников,  повторение материала аудиторных занятий.
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1. ЦЕЛЬ (ЦЕЛИ) ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

1.1 сформировать у обучающихся представление об особенностях коммерческого менеджмента в агропромышленном

комплексе, сферах его применения

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОПОП

Цикл (раздел) ОПОП: Б1.В.ДВ.04

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося:

2.1.1 обучающийся должен обладать знаниями, умениями, навыками не ниже 1 уровня (низкого), которые были

приобретены при изучении следующих дисциплин: Маркетинг

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как

предшествующее:

2.2.1 Государственная итоговая аттестация

3. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

(МОДУЛЯ)

Способен осуществлять анализ, обоснование и выбор решений на основе разработанных для них целевых

показателей с учетом действующих ограничений

ПК-5

ПК-5.1 Выполняет сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях деятельности организации,

оценку ресурсов и ограничений для формирования возможных решений

ПК-5.2 Осуществляет формирование возможных решений на основе разработанных для них целевых показателей

ПК-5.3 Проводит обоснование выбора решений на основе разработанных для них целевых показателей с учетом

действующих ограничений

В результате освоения дисциплины обучающийся должен

3.1 Знать:

3.1.1 последовательность сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

3.2 Уметь:

3.2.1 выполнять сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой деятельности,

обосновывать организационно-управленческие решения в сфере коммерческого менеджмента

3.3 Иметь навыки и (или) опыт деятельности (Владеть):

3.3.1 навыками сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

Наименование разделов и тем /вид

занятия/

ЛитератураЧасов Компетенции

(индикаторы)

Семестр /

Курс

Код

занятия

Инте

ракт.

Примечание

4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Раздел 1.

1.1 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК  /Лек/

Л1.1

Л1.2Л2.1Л3.

2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.2 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Лек/

Л1.1

Л1.2Л2.1Л3.

2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.3 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Лек/

Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.4 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Лек/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.5 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Лек/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.6 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного

обеспечения /Лек/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.7 Организационно-экономические и

правовые основы коммерческой

деятельности /Пр/

Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0
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1.8 Материально-техническое

обеспечение предприятий АПК /Пр/

Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.9 Комплексная оценка персонала

коммерческой службы

предприятия /Пр/

Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.10 Организация коммерческой

деятельности на перерабатывающих

предприятиях /Пр/

Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.11 Организация коммерческой

деятельности на предприятиях

агросервиса /Пр/

Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.12 Система сбыта сельскохозяйственной

продукции и продовольствия  /Пр/

Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.13 Агроэкотуризм /Пр/ Л1.1

Л1.2Л3.2

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 1

1.14 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.1Л3.

1 Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.15 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.1Л3.

1 Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.16 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Ср/

Л1.1

Л1.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

6 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.17 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

1 Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.18 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

1 Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.19 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного обеспечения /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.2Л3.

1 Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.20 Агроэкотуризм /Ср/ Л1.1

Л1.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.21 Подготовка к лекциям и

практическим занятиям /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

12 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.22 Подготовка к текущему

контролю /Ср/

Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.23 Подготовка к зачету /Ср/ Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0

1.24  /Зачёт/ Л1.1

Л1.2Л2.1

Л2.2Л3.1

Л3.2

Э1 Э2 Э3 Э4

0 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

9 0
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5. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ

Рабочая    программа   дисциплины   обеспечена    фондом   оценочных   средств  для   проведения текущего   контроля

и промежуточной аттестации. Содержание фонда оценочных средств представлено в Приложениях 1 и 2

6. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

6.1. Рекомендуемая литература

6.1.1. Основная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ1.1 Дубровин И.А. М.: Кнорус,

2015

Организация производства на предприятии торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/919558

Л1.2 И. М. Синяева, О. Н.

Жильцова, С. В.

Земляк, В. В. Синяев

Юрайт, 2019Коммерческая деятельность [Электронный ресурс]: учебник для

бакалавров

Режим доступа: https://biblio-online.ru/bcode/432143

6.1.2. Дополнительная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ2.1 Парамонова Т.Н.,

Красюк И.Н.

М.: Кнорус,

2016

Конкурентоспособность предприятия розничной торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/918079

Л2.2  под ред. Селищева

Н.В.

М.: Кнорус,

2019

1С: Управление торговлей 8.1 [Электронный ресурс]: Практическое

пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/932466

6.1.3. Методические разработки

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ3.1 Корпусова В.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2016

Коммерческий менеджмент [Электронный ресурс]: Учебно-методическое

пособие для самостоятельной работы обучающихся по направлению

подготовки 38.03.02 Менеджмент

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

Л3.2 Ситников Н.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2020

 Коммерческий менеджмент в АПК [Электронный ресурс]: учебно-

методическое пособие

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

6.2. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети "Интернет"

Э1 Административно-управленческий портал [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.aup.ru/ – Загл. с

экрана

Э2 Интернет-проект «Корпоративный менеджмент» [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.cfin.ru/ –

Загл. с экрана

Э3 Информационный портал о менеджменте: управленческое консультирование бизнеса [Электронный ресурс]. –

Режим доступа: http://www.md-management.ru/ – Загл. с экрана

Э4 Научная электронная библиотека [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://elibrary.ru/ – Загл. с экрана

6.3.1 Перечень программного обеспечения

6.3. Перечень информационных технологий

6.3.1.1 Операционная система семейства Windows (Windows Vista Business AO NL, MS Win Prof 7  AO NL, Win Prof 7

AOL NL, Win Home Bas 7 AOL NL LGG, Win Starter 7 AO NL LGG, Win SL 8 AOL NL LGG, Win Prof 8 AOL NL,

Win Home 10 All Languages Online Product Key License)

6.3.1.2 Приложения Office (MS Office Prof Plus 2007 AO NL, MS Office Prof Plus 2010 AO NL, MS Office 2013 OL NL, MS

OfficeStd 2016 RUS OLP NL Acdmc)

6.3.1.3 Антивирусное ПО Kaspersky Endpoint Security

6.3.1.4 Free Commander 2009/02b

6.3.1.5 Google Chrome 39/0/21/71/65

6.3.1.6 Opera 26/0/1656/24

6.3.1.7 Adobe Reader XI 11/0/09

6.3.1.8 Консультант Плюс

6.3.1.9 Гарант Аэро

6.3.2 Перечень информационных справочных систем и современных профессиональных баз данных

6.3.2.1 Информационная справочная система: КонсультантПлюс
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6.3.2.2 Информационная справочная система: Гарант Аэро

6.3.2.3 Профессиональная база данных: Научная электронная библиотека elibrary.ru Режим доступа:

http://elibrary.ru/defaultx.asp

6.3.2.4 Профессиональная база данных: Электронный каталог ФГБОУ ВО Вятский ГАТУ Режим доступа

http://46.183.163.35/MarcWeb2

6.3.2.5 Профессиональная база данных: Официальный сайт Министерства  сельского хозяйства и продовольствия

Кировской области, http://www.dsx-kirov.ru/

7. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

7.1 Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по

дисциплине, представлено в Приложении 3.

8. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ОСВОЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Освоение дисциплины проводится в форме аудиторных занятий и внеаудиторной самостоятельной работы обучающихся.

При проведении аудиторных занятий предусмотрено применение следующих инновационных форм учебных занятий,

развивающих у обучающихся навыки командной работы, межличностной коммуникации, принятия решений, лидерские

качества: обсуждение и разрешение проблем, метод кейсов, разбор конкретных ситуаций.

Количество часов занятий в интерактивных формах определено учебным планом.

Практическая подготовка при реализации дисциплины организуется путем проведения практических занятий,

предусматривающих участие обучающихся в выполнении отдельных элементов работ, связанных с будущей

профессиональной деятельностью.

Внеаудиторная самостоятельная работа осуществляется в следующих формах: самостоятельное изучение теоретического

материала (тем дисциплины); подготовка к лекциям и практическим занятиям;

выполнение домашних тестовых и иных индивидуальных заданий; подготовка к мероприятиям текущего контроля;

подготовка к промежуточной аттестации.

При организации самостоятельной работы необходимо, прежде всего, обратить внимание на ключевые понятия, несущие

основную смысловую нагрузку в том или ином разделе учебной дисциплины.

1. Самостоятельное изучение тем  дисциплины

Для работы необходимо ознакомиться с учебным планом дисциплины и установить, какое количество часов отведено

учебным планом в целом на изучение дисциплины, на аудиторную работу с преподавателем  на  лекционных и

практических занятиях, а также на самостоятельную работу. С целью оптимальной самоорганизации необходимо

сопоставить эту информацию с графиком занятий и выявить наиболее затратные по времени и объему темы, чтобы заранее

определить для себя периоды объемных заданий. Целесообразно начать работу с изучения теоретического материала,

основных терминов и понятий курса и с письменных ответов на индивидуальные и тестовые задания.

2. Подготовка к лекционным и практическим занятиям

Традиционной формой аудиторных занятий являются лекции. Курс лекций даёт необходимую информацию для изучения

дисциплины. К числу основных форм аудиторных занятий относятся также практические занятия. Их проведение

предполагает осуществление определённой самостоятельной работы  обучающихся. Внеаудиторная самостоятельная

работа предполагает индивидуальное изучение основных разделов и тем курса. Изучаемый материал рекомендуется

конспектировать. Конспекты позволяют обучающемуся не только сформировать необходимый объём информации, но и

правильно её структурировать, а в дальнейшем – лучше усвоить.

Цель практических занятий заключается в закреплении теоретического материала по наиболее важным темам, в развитии у

обучающихся навыков критического мышления в данной области знания, умений работы  с учебной и научной

литературой, нормативными материалами. В ходе подготовки к практическому занятию обучающемуся следует

внимательно ознакомиться с планом, вопросами, вынесенными на обсуждение, тщательно изучить соответствующий

теоретический материал, предлагаемую учебную методическую и научную литературу. Рекомендуется обращение

обучающихся к монографиям, статьям из специальных журналов, хрестоматийным выдержкам, а  также  к  материалам

средств массовой информации по теме, что позволяет в значительной мере углубить понимание проблемы и разнообразить

процесс её обсуждения.

3. Подготовка к мероприятиям текущего контроля

В конце изучения каждой темы проводится тематическое тестирование обучающихся, которое является  средством

контроля и оценки знаний. Подготовка к тестированию заключается в повторении пройденного материала и повторном

решении заданий, которые рассматривались на аудиторных занятиях, а также в выполнении заданий для самостоятельной

работы.

4. Подготовка к промежуточной аттестации

Подготовка к зачёту является заключительным этапом изучения дисциплины и выступает средством контроля и оценки

знаний. Подготовка к зачёту предполагает изучение конспектов обучающихся, рекомендуемой литературы и других

источников,  повторение материала аудиторных занятий.
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1. ЦЕЛЬ (ЦЕЛИ) ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

1.1 сформировать у обучающихся представление об особенностях коммерческого менеджмента в агропромышленном

комплексе, сферах его применения

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОПОП

Цикл (раздел) ОПОП: Б1.В.ДВ.04

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося:

2.1.1 обучающийся должен обладать знаниями, умениями, навыками не ниже 1 уровня (низкого), которые были

приобретены при изучении следующих дисциплин: Маркетинг

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как

предшествующее:

2.2.1 Государственная итоговая аттестация

3. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

(МОДУЛЯ)

Способен осуществлять анализ, обоснование и выбор решений на основе разработанных для них целевых

показателей с учетом действующих ограничений

ПК-5

ПК-5.1 Выполняет сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях деятельности организации,

оценку ресурсов и ограничений для формирования возможных решений

ПК-5.2 Осуществляет формирование возможных решений на основе разработанных для них целевых показателей

ПК-5.3 Проводит обоснование выбора решений на основе разработанных для них целевых показателей с учетом

действующих ограничений

В результате освоения дисциплины обучающийся должен

3.1 Знать:

3.1.1 последовательность сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

3.2 Уметь:

3.2.1 выполнять сбор и анализ информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой деятельности,

обосновывать организационно-управленческие решения в сфере коммерческого менеджмента

3.3 Иметь навыки и (или) опыт деятельности (Владеть):

3.3.1 навыками сбора и анализа информации о внутренних и внешних факторах и условиях коммерческой

деятельности, обоснования организационно-управленческих решений в сфере коммерческого менеджмента

Наименование разделов и тем /вид

занятия/

ЛитератураЧасов Компетенции

(индикаторы)

Семестр /

Курс

Код

занятия

Инте

ракт.

Примечание

4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Раздел 1.

1.1 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК  /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.2 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.3 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Пр/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.4 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Лек/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.5 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Пр/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 2

1.6 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного обеспечения /Пр/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 2

1.7 Материально-техническое

обеспечение предприятий АПК /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0
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1.8 Комплексная оценка персонала

коммерческой службы

предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.9 Организация коммерческой

деятельности на перерабатывающих

предприятиях /Ср/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.10 Организация коммерческой

деятельности на предприятиях

агросервиса /Ср/

Л1.2

Л1.1Л3.1

2 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.11 Система сбыта сельскохозяйственной

продукции и продовольствия  /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.1

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.12 Основные понятия и сферы

применения коммерческого

менеджмента в АПК /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.13 Организационно-управленческие

решения в коммерческой

деятельности предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.14 Особенности  управления персоналом

коммерческой службы

предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.15 Особенности организации и

управления коммерческой

деятельностью предприятия /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.16 Принятие организационно-

управленческих решений при

формировании каналов сбыта /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

4 0

1.17 Принятие организационно-

управленческих решений по

формированию

товарного обеспечения /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.1Л3.

2 Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.18 Агроэкотуризм /Ср/ Л1.2

Л1.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

8 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.19 Подготовка к лекциям и

практическим занятиям /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.20 Подготовка к текущему

контролю /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.21 Подготовка домашней контрольной

работы /Ср/

Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.22 Подготовка к зачету /Ср/ Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

10 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0

1.23  /Зачёт/ Л1.2

Л1.1Л2.2

Л2.1Л3.2

Л3.1

Э1 Э2 Э3 Э4

4 ПК-5.1 ПК-5.2

ПК-5.3

5 0
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5. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ

Рабочая    программа   дисциплины   обеспечена    фондом   оценочных   средств  для   проведения текущего   контроля

и промежуточной аттестации. Содержание фонда оценочных средств представлено в Приложениях 1 и 2

6. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

6.1. Рекомендуемая литература

6.1.1. Основная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ1.1 И. М. Синяева, О. Н.

Жильцова, С. В.

Земляк, В. В. Синяев

Юрайт, 2019Коммерческая деятельность [Электронный ресурс]: учебник для

бакалавров

Режим доступа: https://biblio-online.ru/bcode/432143

Л1.2 Дубровин И.А. М.: Кнорус,

2015

Организация производства на предприятии торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/919558

6.1.2. Дополнительная литература

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ2.1  под ред. Селищева

Н.В.

М.: Кнорус,

2019

1С: Управление торговлей 8.1 [Электронный ресурс]: Практическое

пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/932466

Л2.2 Парамонова Т.Н.,

Красюк И.Н.

М.: Кнорус,

2016

Конкурентоспособность предприятия розничной торговли [Электронный

ресурс]: Учебное пособие

Режим доступа: https://book.ru/book/918079

6.1.3. Методические разработки

Авторы, составители Заглавие Издательство,

годЛ3.1 Ситников Н.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2020

 Коммерческий менеджмент в АПК [Электронный ресурс]: учебно-

методическое пособие

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

Л3.2 Корпусова В.П. Киров:

ФГБОУ ВО

Вятская

ГСХА, 2016

Коммерческий менеджмент [Электронный ресурс]: Учебно-методическое

пособие для самостоятельной работы обучающихся по направлению

подготовки 38.03.02 Менеджмент

Режим доступа: http://46.183.163.35/MarcWeb2/Default.asp

6.2. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети "Интернет"

Э1 Административно-управленческий портал [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.aup.ru/ – Загл. с

экрана

Э2 Интернет-проект «Корпоративный менеджмент» [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://www.cfin.ru/ –

Загл. с экрана

Э3 Информационный портал о менеджменте: управленческое консультирование бизнеса [Электронный ресурс]. –

Режим доступа: http://www.md-management.ru/ – Загл. с экрана

Э4 Научная электронная библиотека [Электронный ресурс]. – Режим доступа: http://elibrary.ru/ – Загл. с экрана

6.3.1 Перечень программного обеспечения

6.3. Перечень информационных технологий

6.3.1.1 Операционная система семейства Windows (Windows Vista Business AO NL, MS Win Prof 7  AO NL, Win Prof 7

AOL NL, Win Home Bas 7 AOL NL LGG, Win Starter 7 AO NL LGG, Win SL 8 AOL NL LGG, Win Prof 8 AOL NL,

Win Home 10 All Languages Online Product Key License)

6.3.1.2 Приложения Office (MS Office Prof Plus 2007 AO NL, MS Office Prof Plus 2010 AO NL, MS Office 2013 OL NL, MS

OfficeStd 2016 RUS OLP NL Acdmc)

6.3.1.3 Антивирусное ПО Kaspersky Endpoint Security

6.3.1.4 Free Commander 2009/02b

6.3.1.5 Google Chrome 39/0/21/71/65

6.3.1.6 Opera 26/0/1656/24

6.3.1.7 Adobe Reader XI 11/0/09

6.3.1.8 Консультант Плюс

6.3.1.9 Гарант Аэро

6.3.2 Перечень информационных справочных систем и современных профессиональных баз данных

6.3.2.1 Информационная справочная система: КонсультантПлюс
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6.3.2.2 Информационная справочная система: Гарант Аэро

6.3.2.3 Профессиональная база данных: Научная электронная библиотека elibrary.ru Режим доступа:

http://elibrary.ru/defaultx.asp

6.3.2.4 Профессиональная база данных: Электронный каталог ФГБОУ ВО Вятский ГАТУ Режим доступа

http://46.183.163.35/MarcWeb2

6.3.2.5 Профессиональная база данных: Официальный сайт Министерства  сельского хозяйства и продовольствия

Кировской области, http://www.dsx-kirov.ru/

7. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

7.1 Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по

дисциплине, представлено в Приложении 3.

8. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ОСВОЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Освоение дисциплины проводится в форме аудиторных занятий и внеаудиторной самостоятельной работы обучающихся.

При проведении аудиторных занятий предусмотрено применение следующих инновационных форм учебных занятий,

развивающих у обучающихся навыки командной работы, межличностной коммуникации, принятия решений, лидерские

качества: обсуждение и разрешение проблем, метод кейсов, разбор конкретных ситуаций.

Количество часов занятий в интерактивных формах определено учебным планом.

Практическая подготовка при реализации дисциплины организуется путем проведения практических занятий,

предусматривающих участие обучающихся в выполнении отдельных элементов работ, связанных с будущей

профессиональной деятельностью.

Внеаудиторная самостоятельная работа осуществляется в следующих формах: самостоятельное изучение теоретического

материала (тем дисциплины); подготовка к лекциям и практическим занятиям;

выполнение домашних тестовых и иных индивидуальных заданий; подготовка к мероприятиям текущего контроля;

подготовка к промежуточной аттестации.

При организации самостоятельной работы необходимо, прежде всего, обратить внимание на ключевые понятия, несущие

основную смысловую нагрузку в том или ином разделе учебной дисциплины.

1. Самостоятельное изучение тем  дисциплины

Для работы необходимо ознакомиться с учебным планом дисциплины и установить, какое количество часов отведено

учебным планом в целом на изучение дисциплины, на аудиторную работу с преподавателем  на  лекционных и

практических занятиях, а также на самостоятельную работу. С целью оптимальной самоорганизации необходимо

сопоставить эту информацию с графиком занятий и выявить наиболее затратные по времени и объему темы, чтобы заранее

определить для себя периоды объемных заданий. Целесообразно начать работу с изучения теоретического материала,

основных терминов и понятий курса и с письменных ответов на индивидуальные и тестовые задания.

2. Подготовка к лекционным и практическим занятиям

Традиционной формой аудиторных занятий являются лекции. Курс лекций даёт необходимую информацию для изучения

дисциплины. К числу основных форм аудиторных занятий относятся также практические занятия. Их проведение

предполагает осуществление определённой самостоятельной работы  обучающихся. Внеаудиторная самостоятельная

работа предполагает индивидуальное изучение основных разделов и тем курса. Изучаемый материал рекомендуется

конспектировать. Конспекты позволяют обучающемуся не только сформировать необходимый объём информации, но и

правильно её структурировать, а в дальнейшем – лучше усвоить.

Цель практических занятий заключается в закреплении теоретического материала по наиболее важным темам, в развитии у

обучающихся навыков критического мышления в данной области знания, умений работы  с учебной и научной

литературой, нормативными материалами. В ходе подготовки к практическому занятию обучающемуся следует

внимательно ознакомиться с планом, вопросами, вынесенными на обсуждение, тщательно изучить соответствующий

теоретический материал, предлагаемую учебную методическую и научную литературу. Рекомендуется обращение

обучающихся к монографиям, статьям из специальных журналов, хрестоматийным выдержкам, а  также  к  материалам

средств массовой информации по теме, что позволяет в значительной мере углубить понимание проблемы и разнообразить

процесс её обсуждения.

3. Подготовка к мероприятиям текущего контроля

В конце изучения каждой темы проводится тематическое тестирование обучающихся, которое является  средством

контроля и оценки знаний. Подготовка к тестированию заключается в повторении пройденного материала и повторном

решении заданий, которые рассматривались на аудиторных занятиях, а также в выполнении заданий для самостоятельной

работы.

4. Подготовка к промежуточной аттестации

Подготовка к зачёту является заключительным этапом изучения дисциплины и выступает средством контроля и оценки

знаний. Подготовка к зачёту предполагает изучение конспектов обучающихся, рекомендуемой литературы и других

источников,  повторение материала аудиторных занятий.
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1. Описание назначения и состава фонда оценочных средств 
 Настоящий фонд оценочных средств (ФОС) входит в состав рабочей программы дисциплины «Ком-
мерческий менеджмент в АПК» и предназначен для оценки планируемых результатов обучения – сформиро-
ванности индикаторов достижения компетенций и опыта деятельности, характеризующих этапы формирования 
компетенций (п.2) в процессе изучения данной дисциплины. 

ФОС включает в себя оценочные материалы для проведения промежуточной аттестации в форме заче-
та. 

ФОС разработан на основании: 
- Федеральный государственный образовательный стандарт высшего образования - бакалавриат по 

направлению подготовки 38.03.02 Менеджмент (приказ Минобрнауки России от 12.08.2020 г. № 970); 
- основной профессиональной образовательной программы высшего образования по направлению 

подготовки 38.03.01 Экономика направленности (профилю) программы бакалавриата «Экономика и менедж-
мент на предприятии  (в АПК)»; 

- Положения «О формировании фонда оценочных средств для промежуточной и итоговой аттеста-
ции обучающихся по образовательным программам высшего образования». 

 
2. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной 
программы 
 
- Способен осуществлять анализ, обоснование и выбор решений на основе разработанных для них целевых по-
казателей с учетом действующих ограничений (ПК- 5). 
 

Код 
форми-
руемой 

компетен-
ции 

Этапы формирования компетенции 
в процессе освоения образовательной программы 

Начальный 
этап 

Основной  
этап Заключительный этап 

ПК-5 

 Экономико-
математические ме-
тоды и прикладное 
моделирование в 
АПК 

 Сельскохозяйственные 
рынки 

 Хозяйственное право 
 Экономика недвижи-

мости в АПК 

 Анализ и диагностика финансово-
хозяйственной деятельности пред-
приятий АПК 

 Коммерческий менеджмент в АПК 
 Производственная практика: техноло-

гическая (проектно-технологическая) 
практика 

 Подготовка к госу-
дарственной итоговой 
аттестации 

 
3. Планируемые результаты освоения образовательной программы по дисциплине, выраженные через 
компетенции и индикаторы их достижений, описание шкал оценивания 

Код и наимено-
вание форми-
руемых компе-
тенций 

Код и наименование индикатора достижения фор-
мируемой компетенции 

Наимено-
вание кон-
тролируе-
мых разде-
лов и тем 

Наименование 
оценочного 

средства про-
межуточной 
аттестации 

ПК - 5: Способен 
осуществлять 
анализ, обоснова-
ние и выбор ре-
шений на основе 
разработанных 
для них целевых 
показателей с 
учетом дейст-
вующих ограни-
чений 

ПК-5.1 Выполняет сбор и анализ информации о 
внутренних и внешних факторах и услови-
ях деятельности организации, оценку ре-
сурсов и ограничений для формирования 
возможных решений 

Раздел 4 
рабочей 

программы 
дисципли-

ны 

Тестовые вопро-
сы к зачету по 
дисциплине 

ПК-5.2 Осуществляет формирование возможных 
решений на основе разработанных для них 
целевых показателей 

ПК-5.3 Проводит обоснование выбора решений на 
основе разработанных для них целевых 
показателей с учетом действующих огра-
ничений 

 
Для оценки сформированности соответствующих компетенций по дисциплине  «Коммерческий ме-

неджмент в АПК» при проведении промежуточной аттестации в форме зачета применяется следующая шкала 
оценивания: 



№ Критерии оценивания 
Шкала оценивания 

не зачтено зачтено 
Описание показателя 

1 Полнота знаний теоре-
тического контроли-
руемого материала 

Низкий уровень усвоения материала. 
Продемонстрировано незнание зна-
чительной части учебного материала 
- менее 60% правильных ответов 

Продемонстрированы знания основного 
учебного материала - не менее 60% пра-
вильных ответов 

2 Логичность, обосно-
ванность, четкость от-
вета на вопросы 

Существенные ошибки, нет ответов 
на дополнительные уточняющие во-
просы 

Грамотное и по существу изложение тео-
ретического материала, не допуская суще-
ственных неточностей в ответе на вопрос 

3 Работа в течение семе-
стра, наличие задол-
женности по текущему 
контролю успеваемо-
сти. 

Имеются значительные пропуски 
занятий, задолженность по текущему 
контролю знаний 

Активная работа, задолженность отсутст-
вует 

 
4. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки сформированности 
компетенций в процессе освоения образовательной программы 

Тестовые задания 
по дисциплине «Коммерческий менеджмент в АПК» 

для промежуточной аттестации в форме зачета 
 
1 Что значит «управлять продажами»? 
а) определить организационную структуру отдела продаж, определить систему мотивации менеджеров; 
б) выработать миссию компании, стратегию развития, стратегию маркетинга, стратегию продаж; 
в) определить цели работы, вести контроль достижения целей, управлять процессами достижения целей 
 
2 В каком случае наиболее эффективна организационная структура отдела продаж, специализирующаяся по 
группам товаров? 
а) если потенциальные клиенты заинтересованы во всём спектре    продукции; 
б) если одна или несколько групп товаров требуют специальных глубоких знаний в предметной области; 
в) если работа отдела ориентирована на расширение клиентской базы 
 
3 Преимущества специализации менеджеров по  этапам продаж: 
а) чётко определена ответственность за продажи конкретного вида товара; 
б) каждый этап работы с клиентом выполняется более профессионально; 
в) более интенсивная работа по определённому товару 
 
4С чего стоит начинать анализ эффективности существующей системы   
продаж? 
а) с анализа соответствия стандартам сервиса; 
б) с увольнения руководителя; 
в) с анализа результатов работы 
 
5От каких факторов могут зависеть объёмы продаж? 
а) от качества работы менеджера; 
б) от экономики региона, в котором работает компания; 
в) от востребованности продаваемого товара 
 
6  Какова основная задача регламента выполнения определённой работы? 
а) формализация лучшего опыта, накопленного при выполнении работы; 
б) выработка стратегии развития компании на рынке; 
в) сбор и систематизация информации о клиенте 
 
7 К должностным обязанностям менеджера по продажам относится: 
а) ознакомление  с проектами решений руководства, касающимися его деятельности; 
б) внесение на рассмотрение руководства предложений по совершенствованию работы; 
в) осуществление внедрения прогрессивных форм торговли 
8 По каким критериям нужно сравнивать менеджеров по продажам? Выберите все необходимые критерии. 
а) нужно сравнивать по объёмам продаж; 
б) нужно сравнивать по показателям прироста; 



в) нужно сравнивать по сравниваемым показателям, например, по проценту просроченной дебиторской задол-
женности и т. п.                         
 
9 Надо ли измерять количество звонков и встреч с клиентами? 
а) измерять не нужно, важно не количество, а итоговый результат; 
б) нужно измерять, чтобы знать результативность прилагаемых усилий  и оценивать эффективность каждого 
контакта; 
в) нужно измерять и строго следить за тем, чтобы количество звонков и встреч неуклонно росло 
 
10 Какой вывод можно сделать из следующего факта: прирост объёма продаж мясокомбината за прошедший 
год составил 32,5%? 
а) это свидетельствует об успешности компании; 
б) это свидетельствует о том, что компания победила часть своих конкурентов; 
в) это ни о чём не говорит, всё зависит от того, на сколько процентов вырос рынок 

 
Вопросы для подготовки к зачету по дисциплине  

«Коммерческий менеджмент в АПК» 
 

1. Понятие коммерческой деятельности предприятий. 
2.  Содержание и принципы реализации коммерческих интересов на рынке товаров, работ и услуг. 
3.  Рынок и рыночная среда в системе коммерческих отношений предприятий АПК. 
4. Государственное регулирование коммерческой деятельности в аграрной сфере.  
5. Сущность и роль коммерческой деятельности предприятий АПК. 
6.  Предмет, объект, субъекты коммерческой деятельности в АПК. 
7.  Цель и задачи курса, методология его изучения, связь с другими дисциплинами. 
8.  Особенности коммерческой деятельности на предприятиях АПК.  
9. Развитие коммерческой деятельности в современных условиях.  
10. Требования, предъявляемые к современному коммерческому работнику. 
11. Сущность современной концепции маркетинга и её связь с коммерческой деятельностью в АПК. 
12. Понятие о хозяйствующем субъекте и производственно-коммерческой системе. 
13. Формы собственности предприятий АПК. 
14. Организационно-правовые формы субъектов коммерческой деятельности в АПК. 
15. Система и принципы организации хозяйственных взаимоотношений в процессе коммерческой деятельно-

сти. 
16. Конкуренция и конкурентоспособность предприятий АПК в системе коммерческих отношений. 
17. Коммерческие сделки и хозяйственные договоры как правовая форма осуществления коммерческих опера-

ций в АПК. 
18. Договор контрактации. 
19. Договор подряда. 
20. Аренда и арендный подряд. 

  21. Сущность материально-технического обеспечения предприятий АПК. 
   22. Задачи и функции коммерческих служб предприятий АПК по материально-техническому обеспечению. 
   23. Факторы, определяющие структуру и тип  службы материально-технического снабжения. 
  24. Сущность и содержание планов материально-технического снабжения. 
  25. Планирование производственных запасов. 
  26. Сущность и особенности системы сбыта сельскохозяйственной продукции и продовольствия в современных 
условиях. 
  27. Каналы реализации сельскохозяйственной продукции и продовольствия. 
  28. Стратегия организации сбыта. 
  29. Формирование коммерческих служб по сбыту продукции предприятий АПК. 
  30. Особенности сбыта отдельных видов сельскохозяйственной продукции. 
  31. Виды сбытовых структур и контрагенты рынка. 
  32. Выбор канала сбыта и оценка его эффективности. 
  33. Формирование и функционирование оптовых продовольственных рынков. 
  34. Организация сбыта сельскохозяйственной продукции в зарубежных странах. 
  35. Сбытовая политика сельскохозяйственного предприятия. 
  36. Комплексная оценка коммерческих решений в сельскохозяйственном производстве. 
   37. Особенности коммерческой деятельности перерабатывающих предприятий.                         
   38. Организационно-экономическое обоснование выпуска новых видов продукции. 
   39. Особенности коммерческой деятельности предприятий агросервиса. 
   40. Организация технического обслуживания и ремонта сельскохозяйственной техники. 
   41. Сущность и экономическое содержание туризма. 
   42. Экономическая эффективность деятельности туристского предприятия. 



 
5. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) 
опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций. 
 

Процедура оценивания сформированности  индикаторов достижения компетенций при проведении проме-
жуточной аттестации по дисциплине «Коммерческий менеджмент в АПК» проводится в форме зачета. 

Порядок организации и проведения промежуточной аттестации обучающегося, форма проведения, проце-
дура сдачи зачета, сроки и иные вопросы определены Положением о порядке организации и проведения теку-
щего контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающихся. 

Процедура оценивания сформированности индикаторов достижения компетенций при проведении зачета 
при проведении теоретической части зачета проводится путем письменного или компьютерного тестирования 
обучающихся и (или) устного ответа на вопросы к зачету: 

 обучающемуся выдается вариант письменного или компьютерного теста; 
 в определенное время (в среднем 2 минуты на 1 тестовое задание) обучающийся отвечает на 25 вопро-

сов теста, в котором представлены все изучаемые темы дисциплины; 
 по результатам тестирования выставляется оценка, согласно установленной шкалы оценивания. 
Для подготовки к зачету рекомендуется использовать лекционный и практический материал по дисципли-

не, литературные источники, рекомендованные в рабочей программе дисциплины. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение 2 

  

ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ 
для проведения текущего контроля успеваемости по дисциплине 

Коммерческий менеджмент в АПК 
 
Направление подготовки 38.03.02 Менеджмент  
Направленность (профиль) программы бакалавриата «Экономика и менеджмент на предприятии (в АПК)» 
Квалификация бакалавр 

  



1. Описание назначения и состава фонда оценочных средств 
Настоящий фонд оценочных средств (ФОС) входит в состав рабочей программы дисциплины «Коммерческий 
менеджмент в АПК»  и предназначен для оценки планируемых результатов обучения - сформированности ин-
дикаторов достижения компетенций и опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетен-
ций в процессе освоения дисциплины 

 
2. Перечень компетенций, формируемых при изучении дисциплины 
- Способен осуществлять анализ, обоснование и выбор решений на основе разработанных для них целевых по-
казателей с учетом действующих ограничений (ПК- 5). 
 
3. Банк оценочных средств 
Для оценки сформированности индикаторов достижения компетенций и опыта деятельности, характеризующих 
этапы формирования компетенций в процессе освоения дисциплины «Коммерческий менеджмент в АПК» ис-
пользуются следующие оценочные средства: 
 
Код и наимено-
вание форми-
руемых компе-
тенций 

Код и наименование индикатора достиже-
ния формируемой компетенции 

Критерии 
оценивания 

Наименование 
контролируемых 
разделов и тем 

Наименование 
оценочного 

средства теку-
щей  аттестации 

ПК - 5: Спосо-
бен осуществ-
лять анализ, 
обоснование и 
выбор решений 
на основе разра-
ботанных для 
них целевых 
показателей с 
учетом дейст-
вующих ограни-
чений 

ПК-5.1 Выполняет сбор и анализ инфор-
мации о внутренних и внешних 
факторах и условиях деятельно-
сти организации, оценку ресур-
сов и ограничений для формиро-
вания возможных решений 

Полнота 
знаний кон-
тролируе-
мого мате-
риала 

- Логич-
ность, 

обоснован-
ность, чет-
кость отве-

та на во-
просы 

Раздел 4 рабо-
чей программы 
дисциплины. 

Тестовые зада-
ния, домашняя 
контрольная 
работа 

ПК-5.2 Осуществляет формирование 
возможных решений на основе 
разработанных для них целевых 
показателей 

ПК-5.3 Проводит обоснование выбора 
решений на основе разработан-
ных для них целевых показателей 
с учетом действующих ограниче-
ний 

 
 
 

Тестовые задания 
для проведения текущего контроля знаний 

по дисциплине «Коммерческий менеджмент в АПК» 
 

 Текущий контроль в форме тестовых заданий предназначен определения уровня оценки сформированно-
сти индикаторов достижения компетенций и опыта деятельности в процессе изучения дисциплины обучающи-
мися очной, очно-заочной и заочной формы обучения.  
 Результаты текущего контроля оцениваются посредством шкалы: 

 
Шкала оценива-

ния Показатели оценивания 

Не зачтено Низкий уровень знаний практического контролируемого материала. 
Продемонстрировано незнание значительной части учебного материала.  
Выполнение не более 60% типовых заданий  

Зачтено Достаточный уровень знаний практического контролируемого материала. 
Продемонстрированы знания основной части учебного материала.  
Выполнение 50 и более % типовых заданий  

 
 

Типовые тестовые задания 
 

1 Методы управления коммерческой деятельностью: 
   а) планирование, регулирование, координирование, оперативный учёт; 
   б) административные, организационные, экономические, правовые, информационные; 
   в) маркетинговые, социально- психологические, правовые, комбинированные. 



 
2 В каком случае наиболее эффективна организационная структура коммерческого отдела,  специализирующая-
ся по группам товаров? 
   а) если потенциальные клиенты заинтересованы во всём спектре    продукции; 
   б) если одна или несколько групп товаров требуют специальных глубоких знаний в предметной области; 
   в) если работа отдела ориентирована на расширение клиентской базы 
 
3 Этапы процесса планирования продаж и закупок: 
  а) прогнозирование спроса, разработка проекта договора, заключение договора с поставщиком, оценка    ре-
зультата, рекламно- информационная работа; 
  б) диагностика проблемы, планирование закупок, расчет нормативов, оценка экономического результата; 
   в) прогнозирование спроса, планирование продаж, планирование страховых запасов и закупок, оценка финан-
сово- экономического результата. 
 
4  Средства комплекса коммуникаций в коммерческой деятельности: 
    а) реклама, пропаганда, стимулирование сбыта, личная продажа; 
    б) административные, экономические, правовые; 
    в) функциональные, информационные, рыночные. 
 
5  Критерии оценки поставщиков: 
  а) возможности поставщика, условия гарантии качества, цена товара, условия поставки, форма платежа; 
  б) цена, ассортимент товаров, наличие складов, транспорта, условия доставки; 
  в) квалификация торгового персонала, цена, наличие соответствующих документов, соблюдение исполнитель-
ской дисциплины. 
 
6 Инструменты управления партнерской сетью: 
  а) регулярная отчётность, регулярные контакты с партнерами, опросы партнеров; 
  б) экономические, административные, социально- психологические; 
  в) отчёты, конференции, семинары. 
 
7 Рынок сельскохозяйственной продукции по структуре ближе к : 
а) монополии; 
б) олигополии; 
в) совершенной конкуренции; 
г) монополистической конкуренции. 
 
8 Рынок пищевой продукции, готовой к употреблению, по структуре ближе к : 
а) монополии; 
б) олигополии; 
в) совершенной конкуренции; 
г) монополистической конкуренции. 
 
9. Рынок сельскохозяйственной техники, по структуре ближе к : 
а) монополии; 
б) олигополии; 
в) совершенной конкуренции; 
г) монополистической конкуренции. 
 
10 По большинству продовольственных товаров при росте цен, спрос: 
а) растет; 
б) снижается; 
в) не изменяется. 
 
11 На рынке пищевых продуктов глубокой степени переработки продаются товары: 
а) глубоко дифференцированные; 
б) однородные; 
в) стандартизированные. 
 
12 Основное направление укрепления позиций на рынке пищевых продуктов глубокой степени переработки: 
а) снижение себестоимости и повышение качества продукции; 
б) массированная реклама и формирование отличительных характеристик товара. 
 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания 



 Процедура оценивания сформированности индикаторов достижения компетенций и опыта деятельности 
в процессе изучения дисциплины при проведении текущего контроля знаний проводится путем выполнения 
заданий и задач на практических занятиях. В случае отсутствия обучающегося по уважительной причине зада-
ние ему выдается на дом с условием представления результатов на следующем занятии.  

Оценка проводится посредством интегральной (целостной) двухуровневой шкалы. 
 
 

 
Домашняя контрольная работа 

по дисциплине«Коммерческий менеджмент в АПК» 
 

 Текущий контроль в форме домашней контрольной работы предназначен для самостоятельного 
изучения отдельных вопросов теоретического материала и практического выполнения заданий обучающихся 
заочной формы обучения. Результаты текущего контроля в форме домашней контрольной работы оценива-
ются посредством интегральной (целостной) двухуровневой шкалы: 

Шкала оценивания: 

 
Типовые задания для домашней контрольной работы 

для проведения текущего контроля знаний 
 
1. Особенности коммерческой деятельности перерабатывающих предприятий. 
    Сбытовая политика сельскохозяйственных предприятий 
 
2. Производственная программа перерабатывающего предприятия в условиях конкурентной борьбы на рынке 
продовольственных товаров. 
  Государственное регулирование системы сбыта. 
 
3. Материально-техническое снабжение сельскохозяйственных предприятий.  
    Стратегия организации сбыта. 
 
4. Организация сбыта готовой продукции на перерабатывающем предприятии. 
   Развитие коммерческой деятельности в современных условиях. 
 
5. Выбор и анализ каналов сбыта. 
   Формирование и применение цен на сельскохозяйственную продукцию. 
 
6. Анализ и формирование ассортимента продукции. 
    Каналы реализации сельскохозяйственной продукции и продовольствия. 
 
7. Анализ ценовой политики. 
   Формирование и функционирование оптовых продовольственных рынков. 
 
8. Анализ ритмичности работы предприятия. 
    Выбор канала сбыта и оценка его эффективности. 
 
9. Факторы изменения выпуска и реализации продукции. 
    Конкуренция и конкурентоспособность предприятий АПК в системе коммерческих отношений. 
 
10. Организация транспортировки сельскохозяйственных грузов. 
       Формирование и применение цен на сельскохозяйственную продукцию. 
 

Шкала оценивания Показатели оценивания 

Зачтено 

Обучающийся овладел элементами дескрипторов компетенций в рамках опреде-
ленного уровня: 
- выполнено задание 1.  
- выполнено задание 2.  
- выполнено задание 3.  
- оформлен и защищен отчет по выполнению ДКР 

Не зачтено 

Обучающийся не овладел элементами дескрипторов компетенций в рамках опре-
деленного уровня, обнаружил существенные пробелы в знании теоретического и 
практического материала. Не представлен к защите либо не защищен отчет по вы-
полнению ДКР 



Далее приведены задания для выполнения практической части домашней контрольной работы по дисци-
плине «Коммерческий менеджмент в АПК»». 

 
Задача 1.  
Рассчитать плановый интервал поставки материально-технических ресурсов, если известно, что норма от-

грузки составляет 5 тонн, плановое среднесуточное потребление 200 килограмм. 
 
Задача 2. 
Определить норму производственных запасов, если известно, что время на приёмку и подготовку к про-

изводственному использованию материально технического ресурса составляет 0,05 смены, рабочий запас 1 смена, 
запас до следующей поставки 7 дней, гарантийный запас 05, смены. 

 
Задача 3. 
Проведите экономическую оценку каналов сбыта перерабатывающего предприятия. 

Показатели Каналы 
А Б В Г 

Средняя отпускная 
цена, руб 

1800 1890 1850 2000 

Порядок согласования 
розничной цены 

Без согласования Без согласования Прямое согласова-
ние 

Без согласования 

Возможный объём 
реализации за год, 
тонн 

3000 500 1500 100 

Максимально возмож-
ный размер одной пар-
тии, т 

60 10 20 5 

Расстояние перевозки, 
км 

5 10 15 20 

Условия доставки Возможность дос-
тавки транспортом 
заказчика 

Возможность дос-
тавки транспортом 
заказчика 

Доставка транс-
портом сторонней 
организации 

Доставка собст-
венным транспор-
том 

Условия оплаты Предоплата за три 
дня до поставки 

По факту поставки 
в течении 3-х бан-
ковских дней 

По факту поставки 
в течении 3-х бан-
ковских дней 

По факту поставки 
в течении 5-х бан-
ковских дней 

Репутация на рынке Высокая Средняя Средняя Предприятие не-
давно работает 

Наличие просроченной 
оплаты 

Нет Незначительная 
задолженность 

Большая задол-
женность 

Нет 

Наличие собственной 
товаропроводящей 
сети 

Развитая, с выхо-
дом на зарубежные 
рынки 

Развитая, на внут-
реннем рынке 

Средняя Отсутствует 

Стимулирование сбыта Высокое Отсутствует  Среднее Высокое 
Обеспеченность 
складскими помеще-
ниями и холодильным 
оборудованием 

Имеются совре-
менные складские 
помещения и моро-
зильное оборудо-
вание 

Складские поме-
щения не оборудо-
ваны холодильным 
оборудованием 

Имеются неболь-
шие складские по-
мещения с холо-
дильным оборудо-
ванием  

Нет 

Возврат не реализо-
ванной продукции 

Нет Нет Возможен и уста-
навливается  при 
согласовании цен 

Нет 

 
Задача 4. 
Сельскохозяйственное предприятие имеет мини цех по переработке и разливу цельного молока в поли-

этиленовые пакеты. Мощность – 1500 кг/смену. По итогам отчетного года произведено 250 т. продукции. Оптово-
отпускная стоимость – 300 млн. руб., постоянные затраты – 100 млн. руб., переменные 180 млн. руб. Найти фак-
тическую рентабельность. Найти плановый объем производства для достижения рентабельности 20%. 

 
Задача 5. 
Сельскохозяйственная организации необходимо 1000 тонн комбикорма в год. Стоимость размещения за-

каза 10 тыс. руб. Стоимость 1 тонны комбикорма 900 тыс. руб. Стоимость хранения – 10% от стоимости. Рассчи-
тать общие издержки на хранение и размещение, а также экономичный размер хранения. 

 



Задача 6. 
Составить график производства различных видов круп при следующих условиях. Спрос на каждый вид 

крупы постоянный – 1600 кг.в месяц. В месяц линия работает 160 часов. Производительность – 200 кг./час. Для 
переналадки линии нужен 1 час времени, при этом упущенная выгода составляет 500 тыс. руб. Стоимость хране-
ния 1 пакета в месяц – 1 тыс. руб. 

 
Задача 7. 
Определите затраты на хранение техники в расчёте на полный объём работ, выполняемых комплексом 

машин, если известно, что норматив затрат на ремонт и обслуживание 1гомашино-места 1 250 000 рублей, коли-
чество единиц техники 7, годовой объём работ 4000 тонн, годовая загрузка машин 1850 часов, производитель-
ность 15 тонн/час. 

 
Задача 8 
Рассчитайте рентабельность затрат на снабженческую деятельность агросервисной организации, если из-

вестно, что выручка по снабженческой деятельности за отчётный период составила 115 500 000 рублей, стоимость 
закупленных материально-технических ресурсов 57 600 000 рублей, расходы на оплату труда 25 000 000, издерж-
ки обращения 17 000 000  рублей. 

 
Задание 9  
Поведите анализ конкурентоспособности молока в упаковке «Тетра Пак». 
Показатели Исследуемые образцы молока 

А Б В 
Вкус 5 4 5 
Цвет 4 5 5 
Запах 5 5 5 
Внешний вид 5 5 4 
Сумма баллов по сопос-
тавимым показателям    

Массовая доля жира, % 3.2 3.4 3.6 
Массовая доля белка, % 3.0 3.2 3.4 
Цена, руб. 7000 7050 7200 

 
Все образцы соответствуют регламентируемым показателям качества. Показатели весомости для отдель-

ных показателей качества следующие: вкус – 0,5,цвет – 0,2, запах – 0,2, внешний вид – 0,1. 
 
Задача 10 
 
На начало планового периода на складе перерабатывающего предприятия объем нереализованной то-

варной продукции составил 85600 млн. руб. Плановый объем производства продукции 35970 млн. руб. Ожи-
даемый остаток товарной продукции на конец года 68300 млн. руб. В предшествующем году завод произвел 
продукцию 28900 млн. руб., реализовав на 29738 млн. руб. 

Определить плановый объем реализации и относительный прирост выработки и реализации товарной 
продукции в плановом году. 

 
Методические материалы, определяющие процедуру оценивания 

 
Процедура сформированности индикаторов достижения компетенций и опыта деятельности в процессе 

изучения дисциплины при проведении текущего контроля знаний в форме домашней контрольной работы оп-
ределяется следующими методическими указаниями: 

 выполнение контрольной работы проводится в аудиториях, отведенных для самостоятельной работы 
обучающихся, либо в домашних условиях. 

 выполнение домашней контрольной работы (ДКР) осуществляется в соответствии с вариантом, номер 
которого определяется по списку студентов в группе; 

В процессе выполнения ДКР оформляется отчет, включающий следующие разделы: 
 Титульный лист 
 Оглавление 
 Задание 1. Теоретический вопрос 
 Задание 2. Теоретический вопрос 
 Задание 3. Практическое задание 
 Библиографический список 

Ответы на теоретические вопросы должны быть краткими, отражать понимание обучающимся учебно-
го материала. При рассмотрении вопросов следует  использовать не менее 5 источников информации из раз-



личных книг, экономических журналов, газет и других СМИ за последние годы; отразить основные норматив-
но-правовые документы и рассмотреть их основные положения по вопросу исследования;  в конце контрольной 
работы оформить список нормативных документов и использованной литературы. Ссылки на источники с ука-
занием страниц по тексту работы обязательны. 

При решении практической задачи следует расписать все промежуточные составляющие решения,  ре-
зультаты оформить в виде таблиц.  

Отчет по ДКР принимается в сброшюрованном печатном виде на листах формата А4 (210*297), и в 
электронном виде, например, на оптических носителях, вместе с электронными версиями составляющих рабо-
ты, т.е. заданиями, выполненными в текстовых редакторах/процессорах. 

Осуществляется проверка отчета по ДКР, указываются замечания, требующие доработки. Если замеча-
ний нет, на титуле отчета прописывается «К защите». В противном случае на титуле отчета прописывается «На 
доработку» и выдается обучающемуся.  

Затем осуществляется защита ДКР в режиме «Вопрос-Ответ» по содержанию ДКР. (Повторная распе-
чатка ДКР после доработки замечаний не требуется.) 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение 3 
 

ОПИСАНИЕ МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЙ БАЗЫ ПО ДИСЦИПЛИНЕ  
Коммерческий менеджментв АПК 

Наименование спе-
циальных помещений Оснащенность специальных помещений 

Учебная аудитория 
для проведения заня-
тий лекционного ти-
па 

Д122 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, мультимедийное оборудование с экраном, 23 персональных компьютера, 2 принте-
ра. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus, Гарант Аэро, Консультант 
Плюс, Программный комплекс «Компьютерная деловая игра «БИЗНЕС-КУРС: Корпо-
рация Плюс. Версия 4», KonSiSWOT – Analysis, KonSiAnketter, IBMSPSSStatisticsBase, 
1C Предприятие 7.7, 8.3 с конфигурациями и свободно распространяемое программное 
обеспечение 
Д205 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, комплект мультимедийного оборудования с экраном. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus и свободно распространяемое 
программное обеспечение 

Учебная аудитория 
для занятий семинар-
ского типа 

Д122 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, мультимедийное оборудование с экраном, 23 персональных компьютера, 2 принте-
ра. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus, Гарант Аэро, Консультант 
Плюс, Программный комплекс «Компьютерная деловая игра «БИЗНЕС-КУРС: Корпо-
рация Плюс. Версия 4», KonSiSWOT – Analysis, KonSiAnketter, IBMSPSSStatisticsBase, 
1C Предприятие 7.7, 8.3 с конфигурациями и свободно распространяемое программное 
обеспечение 
Д205 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, комплект мультимедийного оборудования с экраном. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus и свободно распространяемое 
программное обеспечение 

Помещение для са-
мостоятельной рабо-
ты 

Б202 Рабочее место администратора, компьютерная мебель, компьютер администрато-
ра, 11 персональных компьютеров, 3 принтера, видеоувеличитель. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirusи свободно распространяемое 
программное обеспечение  
С возможностью подключения к сети «Интернет» и обеспечением доступа в электрон-
ную информационно-образовательную среду организации 

Учебная аудитория 
для групповых и ин-
дивидуальных кон-
сультаций.  

Д122 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, мультимедийное оборудование с экраном, 23 персональных компьютера, 2 принте-
ра. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus, Гарант Аэро, Консультант 
Плюс, Программный комплекс «Компьютерная деловая игра «БИЗНЕС-КУРС: Корпо-
рация Плюс. Версия 4», KonSiSWOT – Analysis, KonSiAnketter, IBMSPSSStatisticsBase, 
1C Предприятие 7.7, 8.3 с конфигурациями и свободно распространяемое программное 
обеспечение 

Учебная аудитория 
для текущего кон-
троля и промежуточ-
ной аттестации. 

Д122 Доска, рабочее место преподавателя, комплект столов и стульев для обучающих-
ся, мультимедийное оборудование с экраном, 23 персональных компьютера, 2 принте-
ра. 
Список ПО: Windows, MicrosoftOffice, KasperskyAntivirus, Гарант Аэро, Консультант 
Плюс, Программный комплекс «Компьютерная деловая игра «БИЗНЕС-КУРС: Корпо-
рация Плюс. Версия 4», KonSiSWOT – Analysis, KonSiAnketter, IBMSPSSStatisticsBase, 
1C Предприятие 7.7, 8.3 с конфигурациями и свободно распространяемое программное 
обеспечение 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение 4 
Перечень 

периодических изданий, рекомендуемый по дисциплине 
«Коммерческий менеджмент в АПК» 

 
Наименование Наличие доступа 

Современные проблемы права, экономики и управле-
ния: теория и практика[Электронный ресурс]: журн. / 
Частное учреждение высшего образования Институт 
законоведения и управления ВПА 

Научная электронная библиотека Режим доступа: 
http://elibrary.ru/contents.asp?titleid=56619 
 

Дневник науки [Электронный ресурс]: журн. /ИП Му-
хин М.Н. 

Научная электронная библиотека Режим доступа: 
https://elibrary.ru/contents.asp?id=38231401 

Современная экономика: проблемы и решения  [Элек-
тронный ресурс]: журн. / Воронежский  государствен-
ный университет 

ЭБС «Лань» Режим доступа: 
https://e.lanbook.com/journal/2326#journal_name 

Известия Тимирязевской сельскохозяйственной акаде-
мии  [Электронный ресурс]: журн. /Московская сель-
скохозяйственная академия им. К.А. Тимирязева 

ЭБС «Лань» Режим доступа: 
https://e.lanbook.com/journal/2326#journal_name 

АПК: экономика, управление [Текст] : журн. / М-во сел. 
хоз-ва Рос. Федерации, Рос. акад. с.-х. наук, ВНИИ эко-
номики сел. хоз-ва 

Читальный зал библиотеки ФГБОУ ВО Вятский ГА-
ТУ 
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